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◆「価格転嫁検討ツール」からステップアップ！

➢ 業種別（①製造・建設、②卸売・小売・サービス・その他、③物流、及び個人事業主）に対応

することで、入力項目を最適化しました。

➢ 多品種（製品・商品、取引先）同時入力や比較分析などの「シミュレーション機能」を追加

しました。これにより商品等ごとの収支採算性の比較検討や価格転嫁の必要性検討など、

様々なシミュレーションが可能となり、原価管理や管理会計導入のきっかけにもなります。

◆「儲かる経営 キヅク君」で出来ること （一例）

➢ 商品（取引先・事業セグメント等）ごとの収支状況の把握
現在の商品等ごとの収支状況が把握できます。

➢ 「儲かる経営」のシミュレーション
商品等ごとのコスト（仕入れ・材料費、人件費等）をシミュレーションすることで、将来のコスト構造や必要利益（営業利益）に
応じた売上高（目標価格）が把握できます。また、その商品等の売上の変化が、会社全体の売上・利益にもたらす影響も把握
できます。

➢ 「価格転嫁」の必要性の検討
目指す「営業利益」に対して、必要な「目標価格」が分かります。これにより‘価格転嫁の必要性への気づき’も得られます。

「儲かる経営 キヅク君」の概要
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価格転嫁検討ツールのご紹介動画を視聴後にご覧になることをおすすめします！



「儲かる経営 キヅク君」トップページ ⇒https://kakakutenka.smrj.go.jp/moukaru/
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予めご準備いただくもの
・２期分（過去と現状）の

決算書等
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本ツールでは、
・「商品等ごとに、利益に貢献する価格
の目安」がわかります
・価格転嫁の検討や商品戦略（伸ばすべ
き/縮小すべき商品等）
などの検討ができます

ステップの流れ



当てはまる業種を
選択してください
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「個人事業主」にも対応
しております

業種選択



「個人事業」の例

青色申告表の番号に
対応しました

（⇒入力が容易に）
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選択した業種
の決算書に
合わせた表示
項目が設定
されます

ステップ１ 過去からの変化を知る



「製造業・建設業で原
価報告書または損益計
算書がある場合」の例

他の場合と違い、売上原
価の内訳を記入すること

ができます。
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ステップ１ 過去からの変化を知る

選択した業種
の決算書に
合わせた表示
項目が設定
されます



Step1

ここでは、「過去」と
「現状」の決算情報を

入力します）

※数値はサンプルです
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決算書の内容
に応じて任意
の項目を記載
できます

ステップ１ 過去からの変化を知る
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ステップ２ 現状を知る
Step２

（ここでは、商品ごとの「販売数量」
と「売上高」を入力します）

・「現状」が把握できます
・複数の商品等の同時分析が可能に
なりました
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Step２（現状分析）をグラフ化

例えば、このようなことが分か
ります

・会社全体では黒字でも、単体
の商品（A及びB)では赤字に
なっていた
・商品Aは‘稼ぎ頭’であるものの、
実は赤字であった
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ステップ２ 現状を知る
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ステップ３ 将来を考える Step３（①）
・「将来」を考えます
・検討（シミュレーション）前の
イメージ



０ ０
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ステップ３ 将来を考える Step３（②）
・将来シミュレーションのイメージ
（例：個別商品の赤字を解消する
目標価格を検討）
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ステップ３ 将来を考える Step３の将来シミュレーション
結果をグラフ化（可視化）
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・経営の知恵袋（コラム）を
新設しました
・今後、ツールの活用事例等
も追加していく予定です

その他のご紹介
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支援手法（情報提供・相談・研修）

支援手法（ハンズオン等）

中小機構の支援構想
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DX
ハンズオン支援

（IT）

中小企業大学校

原
価
管
理
・管
理
会
計

小規模事業者 中堅企業

経営相談/E-SODAN

J-NET21

データの見える化、
蓄積が図られDXに
取組む！

価格転嫁、原価管理等に
ついて学び社内の専門
人材を育成！

価格転嫁検討ツール

儲かる経営 キヅク君

経営相談

ハンズオン支援
（総合等）

価格交渉支援ツール
（埼玉県庁）

時間をかけて、本気
で原価管理等導入
に取り組む！

価格交渉申込み様式
（公正取引委員会）

経営価格転嫁サポート窓口（よろず支援拠点）/地域支援機関/取引駆け込み寺 中小機構

他機関

多品種・製品別の収益
が把握できる！

価格転嫁に対する気
づきと製品別の収益
が把握できる！

価格転嫁、原価管理等
に取組みたい人のため
課題等を整理
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